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Impulsa tu negocio con los
Certificados de ahorro energético

Soluciones eficientes y competitivas a la descarbonizacion.
Oportunidades para las cooperativas.
29/10/2025



1. Contexto CAE « Eoseggrr%a

¢ Qué es un Certificado de Ahorro Energético?

Es un documento electrénico que reconoce el ahorro anual de consumo de energia final de una
actuacion. Qj
Permite monetizar los ahorros energéticos, recuperando parte del coste de las inversiones en eficiencia 1CAE = 1kWh

energética. El usuario final recibe una contraprestacion si vende los ahorros obtenidos para su posterior
certificacidon mediante el Sistema de CAE.

Agentes del Sistema CAE

Empresas energéticas que estan obligadas a Intermediarios del Sistema CAE, consiguen Empresa que ha llevado a cabo la inversion de
conseguir una cantidad de ahorro energético y dinamizar el mercado de CAEs y trabajan para el una actuacion de eficiencia energética
presentarlo ante el Fondo Nacional de Eficiencia resto de agentes. susceptible de generar ahorros transformables
Energética (FNEE) en CAEs. Beneficiario del ahorro.
Verificador Gestor Autonémico Coordinador Nacional
Entidad verificadora acreditada, revisa Autoridad validadora del CAE Autoridad supervisora y reguladora del Sistema
CAE

documentacion y verifica el volume del

== GOBIERNO  MINISTERIO ) )
DEESPANA  PARA LA TRANSICION ECOLOGICA
Y EL RETO DEMOGRAFICO

ahorro.




2. El sujeto obligado en el Sistema CAE (¥ \berdrola

Espana

Para el ano 2025 se establece un objetivo de ahorro de energia final del Sistema Nacional de Obligaciones de
Eficiencia Energética de 5.815 GWh

Obligacidn de ahorro energético SNOEE
Iberdrola como Sujeto Obligado

o Promueve inversiones eficiencia
energética entre los clientes

10.000

8.000

o Asesora en las actuaciones sujetas al

Sistema CAE a sus clientes

6.000

o Cumple con su obligacion ante el fondo
beneficiando a los clientes

4.000

h 'b‘\b

2022 2023 2024 2025 2026 2027

B Obligacion de ahorro total (GWh) B Obligacion de ahorro a cumplir mediante CAE (GWh)

lberdrola tiene una obligacion de ahorro energéetico de 473 GWh en 2025, con un importe econdmico equivalente de 89 M€



3. ¢Como consigue Iberdrola CAEs? (¥ berdrola

Espana
Red CAE de Iberdrola

Se ha disenado una estructura donde
intervienen diferentes elementos y
agentes que permiten garantizar el

éxito en la tramitacion de los CAE de
nuestros clientes

Mejor
propuesta
economica

&

Oficina técnica
especializada
en CAE

»
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Sin
intermediaros Seguimiento
Plataforma . personalizado
Contacto con las tecnologica
Administraciones propia
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ejecucion a nivel
nacional

&

Sistema
® de pago rapido
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Nuevas
oportunidades

y eficiente
de negocio




4. Cuestiones clave en el Sistema CAE « Eseggrr%a

lberdrola tiene como proposito ayudar a los propietarios de los ahorros a entender como aprovechar al maximo
este sistema, maximizando los ahorros sin comprometer su consecucion

( ) ) . ( ¢Es dificil obtener CAE? ¢Cuanto tardais en conseguir
cLas instalaciones fotc;voltalcas CAE? ;y en pagarme?
A generan CAE? No, pero hay ciertas cuestiones basicas
— que el cliente debe tener claras para que En el caso de Iberdrola:
No. La fotovoltaica es energia el proceso sea exitoso: , '
-~ renovable, no eficiencia energética. P ) « Proyecto por ficha = 3/4 meses.
* Fotos de que habia antes. .
« Proyecto singular = 5/6 meses.

* Instalacion legalizada.
El pago se realiza a 30/60 dias

 Mediciones de consumo previas si es

singular.
( ¢Puedo presentar cualquier ( ¢Cuanto vale un CAE?
proyecto al sistema CAE? . . ..
¢ Si he pedido una subvencion @ El precio lo regula el mercado;
@ Mientras genere ahorro si, pero no @ puedo pedir CAE? 8'_'_'88 .e]E MITECO ha thbllcaddo endgu
puede existir ninguna factura relacionada DE;: Si, mientras las subvenciones no - ab(l)nngzarnlgsmperglsoitaqriuoes deer[woes ::,orros
al proyecto previa al 26 de enero de vengan del FNEE. tre 115 € /MWh v 140 €/MWh
2023 entre y

Si no se ha solicitado subvencion el
importe recibido por CAEs puede
superar el importe de la inversion




4. Cuestiones clave en las conversaciones con los clientes « Esegg%%la

/ ¢Es posible que los CAE apliquen

/ en nuevas instalaciones? /
(Existen condicionantes Dependiendo del caso y la actuacién si.
extraordinarios a la hora de Algunos ejemplos: ¢Puedo vender directamente
solicitar CAE por ficha? « Instalacion térmica solar en edificios mis ahorros a un sujeto
residenciales. 3 obligado?

Si, t’odas la? fichas pueden tener «  Plantas enfriadoras o generadores de .

algun condicionante. Algunos climatizacién de alta eficiencia en tQ Si, en el sistema CAE puedes

ejemplos: terciario e industrial. vender tus ahorros a un sujeto

obligado, sin que medie la
intervencion de un sujeto
delegado.

 Implantacion de variadores de
frecuencia en industrias.

 LED industrial: se exige tener un
sistema de monitorizacion.

 Rehabilitacion integral:

certificados energéticos con (
justificante de registro. ¢Puede volver a presentar un CAE

si me lo deniegan?

No. Es un “One Shot” por lo que hay que

extremar la precaucion a la hora de elegir
a quién vender los ahorros.




5. Casos de éxito

« lberdrola

Espana

Tipo de actuacion

Descripcion

Importe abonado
en concepto
de CAEs

©

]

Empresa sector
industrial

L

Estandar

Granja de ganado.
Sustitucion de caldera de
combustion por bomba de calor.

40k €

Inversion 30k€

(=)
.

Empre
especializada en

‘ transporte \

Estandar

-Sustitucion en vehiculos a
motor de sus neumaticos.
-Sistema de telemetria 'y

geoposicionamiento en flota de
transporte.
-Sustitucion de vehiculo de
combustidon por un vehiculo
eléctrico puro

1,4M€

AL

Empresa del
sector terciario

Estandar

Sustituido tres calderas de
combustidon por bombas de calor

2350k €



6. Preguntas y respuestas « E:)Seggr[%la

E\ Marina Maestro

° f ° l . °
infocaes@iberdrola.es mmaestro@iberdrola.es
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